EVOLUCIO D’UN SECTOR AMB DIFICULTATS

Lenginyer

ia ressorgida
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Paymacotas pot passar del concurs de creditors a ser una de les firmes amb més presénciaen el |

mercat exterior = Juntament amb Getinsa'préparen_ una oferta per la competidora Euroestudis

‘ | MAXJIVENEZ BOTIAS
BARGELONA

El de Paymacotas ~empresa cata-

lana de serveis d’enginyeria civil-

és un cas paradigmatic de la tra-

vessia del desertrealitzada pel sec-

tor de la construccié ila indistria

.| afi. De fet, pot passar del concurs

de creditors a convertir-se en una
deles enginyeries espanyoles més
grans a I'exterior, de la ma de Ge-
tinsa, actualment soci majorita-
ri, que en aquests moments nego-

| cia la compra de I’enginyeria es-

panyola Euroestudios, una de les

| més grans del sector, amb una ex-

tensa activitatinternacional. «En-
cara estem en procés de negoci-

_acié, perd si arribem a un acord,

constituirem un grup de més de
700treballadors iunvolumde fac-
turacié de 80 milions d’euros», ex-
plica Luis Mariano Gonzalez, pre-
sident de Paymacotas i Getinsa.

Si culmina amb éxit aquest pro-
cés, podria interpretar-se com la
resurreccié de I'Au Fénix de Ven-
ginyeria civil espanyola. La drama-
tica caiguda de I'activitat arran de
I'explosié de la bombolla del tot-
xo va obligar Paymacotas a recor-
rer al concurs de creditors el 2012.
Va tenir sort, ja que la seva propie-
taria i principal creditora, Bureau

«Busquem
finangcament
per concretaria
compra», afirma
Gonzélez
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Veritas, va condonar el deute, que
no podia retornar, fet que li va per-
metresuperar lasituacié d'insolvén-
ciaenun periode relativament curt,
«Perd ens vam veure abocats a re-
alitzar una forta reducci6 de planti-
lla. Vam passar de 400 a 225 treba-
lladors. Era I'inica manera de man-
tenir I'activitat», explica Juan Carlos
Rédenas, directorgeneral dela com-
panyia. ;

Poc abans de resoldre la seva si-

tuacio als tribunals mercantils, |

s’havia associat amb Getinsa per
iniciar la internacionalitzacié. No
era un acord societari, perd la re-
lacié va acabar per cristallitzar
amb la compra del 70% del capital
de Paymacotas per part de Getin-
sa. E130% restant el va cedir Bure-
au Veritas als directius de la seva
filial. «Ja estavem treballant junts

--en alguns mercats, i aixi d'una for-
ma natural ens vam convertir en el
primer accionista», recorda Gon-
zdlez.

Durant un any, les empreses
s'’han mantingut separades -«es
tractava de veure com anava el
rodatge», comenta Rodenas-, pe-
ro van aconseguir una factura-
cié conjunta de 48 milions d'eu-
ros, dels quals 18 milions van cor-
respondre a Paymacotas. A finals
del 2014, les dues companyies em-
prendran un inevitable procés de
fusid. El principal objectiu és ajus-
tar els costos d'implantacio en els
mercats internacionals. «<Es més
senzill crear una enginyeria en un
pais que dues», justifica Gonzalez.
Perdestractad'unpasprevialain-
tegraci6 en el grup d'Euroestudi-
os., «Estem buscant finangament
per poder concretar 'operacio de
compra», explica Gonzilez. =




